Checkliste Grindungsvorhaben
A. GRUNDUNGSVORHABEN

I. Was ist lhre Geschaftsidee?

1. In welcher Branche wollen Sie tatig sein?
2. Produkt oder Dienstleistung?

Il. Worin liegt der Nutzen lhres Produkts?

1. Warum soll jemand Ihr Produkt/ Ihre Dienstleistung kaufen?
2. Welchen Service bieten Sie?

[ll. Wie schatzen Sie die Zukunftsaussichten Ihres Unternehmens ein?

1. Wie wird sich Ihre Branche entwickeln?
2. Gibt es vergleichbare Branchen als Orientierungshilfe?

B. GRUNDUNGSPERSON(EN)

[. Mit wem wollen Sie Ihre Geschaftsidee verwirklichen?

1. Allein?
2. Mit Partnern?

Il. Wie sind lhre personlichen Voraussetzungen?

. Welche schulische/ berufliche Ausbildung haben Sie?

. Verfuigen Sie Uber kaufmannische Kenntnisse?

. Haben Sie Erfahrungen in der Branche, in die Sie einsteigen mdchten?

. Fuhlen Sie sich physisch und psychisch den Herausforderungen gewach-
sen, die eine Unternehmensgrindung mit sich bringt? Kénnen Sie Rick-
schlage verkraften?

. Sind Sie bereit, sehr viel zu arbeiten und Eigenkapital zu investieren?

. Unterstutzt Ihr Partner/ Ihre Familie Ihr Vorhaben ohne Einschrankung?
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C. MARKTEINSCHATZUNG/ WETTBEWERBSSITUATION

l. Welche Kunden wollen Sie ansprechen?

1. Kennen Sie die Wiinsche der Kunden?
2. Wie grol3 ist das Marktvolumen dieser Zielgruppe?

3. Wie wollen Sie Ihr Produkt bekannt machen ( Marketingstrategie )?
ll. Kennen Sie lhre zukinftigen Konkurrenten?

1. Welchen Service bieten Ilhre Konkurrenten zu welchen Preisen?
2. Wo liegen Ihre Vorteile/ Nachteile gegentber Ihrer Konkurrenz?

D. STANDORTWAHL

|. Welche Anforderungen muf3 der Standort fur die Herstellung Ihres Produktes bzw.
fur die Erbringung lhrer Dienstleistung erfullen?

1. Welche Anforderungen stellen Sie an Ihre Gewerbeflachen und Geschafts-
raume?
2. Welche Infrastruktur bendtigen Sie?

3. Sind preisgunstige Flachen/ Buros in Gewerbeparks bzw. Griinderzentren
vorhanden?

4. Gibt es im Bereich lhres Standortes Lieferanten, GrofRhandler, Personal
etc., die fur Sie in Frage kommen?
[I. Welche Absatzchancen sehen Sie an dem Standort?
1. Gibt es gentigend Kunden im Einzugsbereich Ihres Standortes?

2. Wie ist die Verkehrsanbindung des Standortes?
3. Was bendtigen Sie zum Vertrieb lhres Produktes/ lhrer Dienstleistung?

E. FINANZPLANUNG

l. Wieviel Geld benétigen Sie, um lhre Geschéftsidee zu verwirklichen?

1. Wieviel Kapital bendétigen Sie fur die Grindung Ihres Unternehmens?
a) langfristig:
- fir Gebaude bzw. Grundstticke



- fir die Buroeinrichtung und sonstige Arbeitsmittel
b) kurzfristig:
far Materialeinkauf

c) flussige Mittel ( Liquiditat ) in der Anlaufzeit und als Reserve fur Un-
vorhergesehenes

2. Uber wieviel Eigenkapital verfiigen Sie?

a) in Form von Bargeld, Sparvertragen, Wertpapieren
b) in Form von Sachwerten fir den Betrieb

c) Kapital, welches Sie moglichst langfristig (be)leihen kénnen ( Darle-
hen von Angehdrigen, Lebensversicherungen, Grund und Boden )

3. Wieviel Gewinn wird lhr Unternehmen voraussichtlich abwerfen?
a) Wie hoch wird Ihr Umsatz sein?
b) Wie hoch sind lhre Aufwendungen?

c) Reicht der Uberschuf? aus, um Kredite zu tilgen, Steuern zu zahlen
und den personlichen Lebensunterhalt zu finanzieren?

F. SONSTIGES

[. In welcher Rechtsform wollen Sie lhr Unternehmen betreiben?

Il. Welche Genehmigungen benétigen Sie? Brauchen Sie fur lhr Gewerbe eine spe-
zielle Zulassung?

l1l. Welche Versicherungen benétigen Sie fur sich und lhre Familie und lhren Be-
trieb? Wie sichern Sie als Selbstandiger lhre Altersversorgung?



